Heeft u het op een rijtje?

CAD/CAM || thema

Nu de economie weer op gang komt, zijn bedrijven zich weer voorzichtig aan het
oriénteren op mogelijke investeringen om hun marktpositie te verbeteren. Parallel
daaraan worden de verkoopapparaten van aanbieders van kapitaalgoederen en

technologieén weer opgepoetst.

Zo ook de aanbieders van 3D-CAD (Computer Aided Design) en PDM/PLM (Product
Data/Lifecycle Management) Tijd voor machinebouw om wat gegevens op een rijtje
te zetten. We vroegen daarom Bas Konst, de directeur van DIM4, een onafhankelijk
adviesbureau voor 3D CAD en PDM, zijn visie te geven op de markt van vandaag.

¢ Redactie

Geschiedenis

Het fenomeen 3D CAD verscheen in

de jaren tachtig en bloeide eind jaren
negentig.

Inmiddels is 3D CAD voor veel bedrijven
uitgegroeid tot een van de belangrijkste
gereedschappen welke dagelijks worden
ingezet.

3D CAD wordt inmiddels gezien als
gemeengoed. Ook op de scholen

wordt nauwelijks meer 2D gedoceerd.
Specialistische CAD beurzen die eind
jaren negentig hoogtijdagen kenden, zijn
niet meer. De markt is verzadigd met
informatie over 3D CAD. Mede voort-
vloeiend uit de complexiteit en de moge-
lijkheden die 3D CAD met zich mee kan
brengen is er een aanvullende, nieuwe
technologie, welke steeds meer beschik-
baar komt voor de kleinere bedrijven. We
hebben het dan over PDM/PLM. Voorheen
een technologie die alleen bereikbaar was
voor zeer grote bedrijven (met name in de
automotive en de aerospace) maar tegen-

woordig ook zeer geschikt voor kleine(re)
bedrijven. Aangezien PDM nauw verbon-
den is met 3D CAD, ligt hier de nieuwe
groeimarkt voor de traditionele CAD-ver-
kopers.

De markt

Er zijn tijden geweest dat hordes “snelle
jongens” 3D CAD met kratten tegelijk bij
klanten “naar binnen schoven”. Kennis
van zaken was in die tijd niet vereist, het
product verkocht zichzelf,

Die tijden zijn niet meer. In het begin
van deze eeuw kwamen er steeds

meer betaalbare 3D CAD pakketten op

de markt, en in plaats van een UNIX
workstation voldeed een beetje stevige
Windows computer. Hierdoor liepen de
marges al enorm terug. Toen de econo-
mie ook nog eens begon tegen te werken,
kwam de klad er echt in. Aan de leveran-
ciers zijde is in die tijd het nodige veran-
derd. Personeelsbestanden van sommige
leveranciers zijn gedecimeerd.

Momenteel is de markt weer redelijk tot
rust gekomen, er zit zelfs weer groei in.
Nog steeds is er een aantal grote spelers
in de markt als AutoDesk, Dassault, PTC
en UGS. Sommigen van hen hanteren een
direct kanaal, andere maken gebruik van
indirecte kanalen middels zogenaamde
resellers; lokale bedrijven die de leveran-
cier vertegenwoordigen.

De markt is echter wel veranderd: daar
waar de marktvraag naar 3D CAD op het
einde is van haar levenscyclus, bevindt
de PDM/PLM markt nog vooraan in de
levenscyclus. PDM biedt de gebruiker
een veel bredere toepassing dan 3D CAD
alleen. Omdat middels PDM informatie
beschikbaar kan worden gesteld aan de
gehele organisatie, gaat de invoering
ervan de hele organisatie aan. De aan-
bieders spreken over “maken, beheren en
delen” van informatie. Het goed toepas-
sen van PDM vereist een procesmatige
benadering, anders dan de typische
applicatiegerichte benadering. Het vereist
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